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ELTE INNOVATIV HALLGATOI OTLETPALYAZAT 2018
PALYAZATI UTMUTATO
KEDVES PALYAZO!

Ebben a pélyazati Gtmutatoban megtaldlod az ELTE Innovativ Hallgatoi Otletpalydzatra valo sikeres
jelentkezéshez és a palyamii osszeallitasahoz sziikséges informaciokat.
Iranymutatasként a kovetkezé pontokban foglaljuk Ossze azt a szakmai tartalmat, melyet sziikséges

szerepeltetni a palyazati anyagban.
I. Sz6veges témakidolgozas (maximum 10 oldal)

A palyamunkanak tartalmaznia kell otleted részletes leirasat, igy sziikséges magaban foglalnia mindent, ami a
kezdeti megértéshez és attekintéshez sziikséges. Kérjiik, hogy ligyelj arra, hogy a bemutatas jol strukturalt
és informativ legyen. Mutasd be az innovativ otletet, az abban rejlé lehet&ségeket. Ismertesd, hogy az
otletet milyen terlileten és milyen modon lehetne hasznalni. Emeld ki, az otlet egyediségét, miben
kiilonbozik a jelenleg hasznalt eljarasoktol, alkalmazasoktol stb. és ismertesd a projekt megvalésulasanak

(tervezett) id6beli kereteit. Szlikséges tartalom:

Vezetoi 6sszefoglalé:

Emeld ki a palyazatod |-2 mondatos, rovid osszefoglalasat, amibdl kozvetleniil be lehet azonositani a
fejlesztést. Fejtsd ki az otlet lényegét és derdiiljon ki, hogy pontosan mi az otlet /termék, vagy szolgaltatas és
az milyen innovacioén, Gjdonsagon alapul. Mutasd be, hogyan szakaszolhato a fejlesztés és a megvalositast

hogyan kivanod az elnyert dijazasbdl elinditani.
Projektotlet, tevékenység bemutatasa:

o Otlet / termék / szolgaltatas altalanos bemutatasa: Mutasd be mi az a jelenleg fenndlld
probléma, amit palyazatoddal meg szeretnél oldani (Pl: a szén nanocsé gydrtas drdga és rossz
mindségtila fogyatékos emberek nehezebben taldlnak dlldst/a nyelvtanulds idés korban sokkal nehezebb.).
Hogyan oldod meg a leirt problémat? ird le, hogy mi az a technikai megoldas, ami a megoldast

lehetdvé teszi?

Tovabbi informacio kérheté:
ELTE Innovacios Kézpont
* 1053 Budapest, Kecskeméti utca 10-12. * @: +36 | 41| 6747, E-mail: innovacio@innovacio.elte.hu
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Mutasd be az alkalmazandé technologiat, annak innovacio tartalmat és az eddigi fejlesztési |épéséket,
eredményeket. Egy abra, frappans szemléltetés sokat segithet a megértésben. Van esetleg mar
beldle prototipusod, vagy barmi bizonyiték az elv miikodésére!?

Nyilvan nem lehet részletesen mindent leirni és lehet, hogy nincs minden apré részlet kidolgozva még, de

az otlet vazanak, koncepciéjanak tisztanak és érthetének kell lennie.

Piacelemzés: Mutasd be, hogy kik a termék/szolgaltatas potencialis vev6i, 6k mennyien
vannak, hogyan csoportosithatdak, az egyes szegmensek mivel jellemezhetéek és nekik milyen
problémajukra milyen megoldast kinal a projekt. Térképezd fel a meglévé, vagy lehetséges
versenytarsakat, hogy kik lehetnek azok, akik mar ilyen, vagy hasonlé6 megoldassal jelentkeztek a
piacon. Amennyiben van olyan versenytars, aki a hazai piacon mar jelen van, akkor tlintesd fel
nagysagrendileg a cég éves arbevételét is (nemzeti cégtarban, elektronikus beszamolé portalon -
http://e-beszamolo.im.gov.hu - elérhetd publikus adatok).

A jelentds konkurencia nagy lzletet feltételezhet, tehat akar jot is jelenthet. Mi azt szeretnénk
elsésorban latni, hogy a Te projekted miért jelent tobbet, miért tarthatd jobbnak és miben

innovativ. A piacra lépés pénziigyi, technologiai, jogszabalyi korlatait szintén gondold at és vazold fel.

Uzleti modell: Mutasd be az dtlet mogott levé iizleti értéket. Kik lesznek a vasarléid és miért
fognak az emberek a termékért fizetni? Mekkora a profit a termék értékesitésén? Van esetleg mar
valaki, akinek értékesitetted az otleted barmilyen formaban?

Marketing és értékesités: Hogyan fogod értékesiteni a terméket? Hogyan fogod elérni és
megszolitani a vasarloidat? Hogyan népszerisitenéd a projekted? A sajat lehetSségeidbdl kiindulva
gy6zd meg az embereket, hogy képes vagy pl. az egyetemi kapcsolataidat felhasznalva mérhetd

eredményeket elérni.

F6 eroéforrasok: Rovid, osszefoglald jellegli SWOT elemzés. Foglald ossze roviden, hogy milyen
tényezdk segitik, vagy épp gatoljak a célok elérését?

Csapat bemutatasa: Hogyan all ossze a csapatod? Kik dolgoznak a projekten? Személyes
alkalmassag és motivaltsig bemutatasa. Mutasd be, hogy a csapat - mint egy (potencidlis) startup
vdllalkozas (leend6) tulajdonosai - milyen képességekkel, tudassal, kapcsolatokkal rendelkeznek az
adott teriileten és mennyire — és mitdl - elszantak az otlet akar nehézségek aran torténd sikerre

vitelében. ird le ki milyen szerepet fog betdlteni a fejlesztésben.

Tovabbi informacié kérhet6:
ELTE Innovaciés Kozpont
* 1053 Budapest, Kecskeméti utca 10-12. * @: +36 | 411 6747, E-mail: innovacio@innovacio.elte.hu
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Mutasd be a meglévé vagy leendd partnereket, az esetleges sajat vagy hasznalatba vehetd
infrastruktarat, valamint, hogy egy mentor hogyan tudni a legtobb segitséget nyujtani a

szamotokra a megvalésitasban.

o Jelenlegi allapot és megcélzott jovobeni eredmények: A jelenlegi allapot és a megcélzott
jovébeni eredmények bemutatasa hataridokkel és sziikséges financialis forrasok osszefoglalasaval.
Hol all az otlet vagy projekt jelenleg? Mik lesznek a kovetkezd lépések? Mennyi pénzre lenne
szilkséged az otlet megvalositaisahoz! Hogyan tudnad ezt a pénzosszeget megszerezni! Hogyan
hasznalnad fel a nyereményedet? Roviden ird le, hogy a kovetkezd kategériak melyikére
forditanad: pl. beruhazasok, személyi/anyagi jellegli koltségek, kilsé szakmai szolgaltatas
igénybevétele, mentor, marketing és értékesités, egyéb szolgaltatasok. Emellett ennél tavolabbra és
mas forrasokra is sziikséges gondolnod, pl.: prébald meg eladni mar most 10-20 példanyban).

Utemezés, hataridd, mérfoldkovek. Mit és mikorra szeretnél elérni.
Il. Koltségterv, pénziigyi terv (sablon szerint): 3 éves évenkénti pénziigyi el6rejelzés a
megvalésitasroél. Hany termék értékesitése fog évenként megtorténni (darabszamban, kapcsolédé bevétel

és profit). Ne feledd a miikodési koltségeket sem. Tisztan jelezd a feltételezéseket, ami alapjan szamoltal.

I11. Mellékletek: Képek, abrak, kimutatasok, egyéb kiegészitd anyagok - (amennyiben relevans)

Formai el6irasok:

Margoék: Minden oldalon 2,5 cm (felsd, alsé, bal, jobb)
Betiitipus/betiiméret: Times New Roman, |2 pt
Sorkoz: szimpla,

Igazitas: sorkizart

Oldalszamozas: az elsé oldalon nincs, a tobbi oldalon alul, kozépre igazitva

A szoveges témakidolgozas maximum 10 oldal terjedelmi lehet, az ajanlott oldalszamokat a
kovetkezékben sziirke szinnel kiemelve jeloljik. A mellékletek (képek, abrak, kimutatasok, egyéb) a
terjedelembe nem szamitanak bele. A palyazati dokumentaciot elektronikusan sziikséges elkiildeni egy darab

csatolt fajlként, pdf. formatumban.

Tovabbi informacié kérhet6:
ELTE Innovaciés Kozpont
* 1053 Budapest, Kecskeméti utca 10-12. * @: +36 | 411 6747, E-mail: innovacio@innovacio.elte.hu
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A PALYAZATI DOKUMENTACIO SZUKSEGES TARTALMA
A palyazatnak a kovetkezé tartalmi elemeket sziikséges tartalmaznia:

0. Fedlap, amin szerepeljen (csapatok esetében az egyéni adatok minden tagnal kiilon-kiilon):
- a palyazat cime
- a palyazatot benyujto(k) adatai: a nevezé(k) neve, Neptun-kodja, felsGoktatasi intézményének
neve, a kar és a szak, valamint az évfolyam és képzési forma (alapképzés/mesterképzés/doktori)
pontos megnevezése, a tanulmanyok kezdete és varhato befejezése; nevezd(k) e-mail cime és
telefonszama
- a nevezd(k) sajatkezi alirasa
l. Vezetéi 6sszefoglalé / max. | oldal
Il. Projektotlet, tevékenység bemutatasa
A.  Otlet/termék/szolgaltatas altalinos bemutatésa / max. 2 oldal
I. A probléma bemutatasa
2. Otlet, termék/szolgaltatas rovid bemutatasa
3. Alkalmazott/alkalmazandé technologia és K+F / innovacié bemutatasa
4. Eddigi fejlesztési lépések / elért eredmények
B. Piacelemzés / max. 2 oldal
I.  Aktudlis és varhato trendek
2. Keresleti oldal, potencidlis ligyfél szegmensek (ligyfelek) bemutatasa, piac mérete
3. Azonositott versenytarsak, konkurens és helyettesité termékek
4. Miben jobb a termék/szolgaltatas az el6z6 pontban szereplokhoz képest?
5. Belépési korlatok a piacra (pénzlgyi, technologiai, jogszabalyi)
C. Uzleti modell / max. 2 oldal
I. Kik a tipikus vevék, mi a fontos szamukra? Hogyan segit ebben a termék/szolgaltatas?
2. Uzleti modell bemutatdsa. >> Hogyan generdl bevételt a termék / szolgéltatds?)
3. Ertékesitési stratégia
a. Tervezett értékesitési csatornak
b. Tervezett marketing eszkozok

4. Kockazatok és azok tervezett kezelése

Tovabbi informacié kérhet6:
ELTE Innovaciés Kozpont
* 1053 Budapest, Kecskeméti utca 10-12. * @: +36 | 411 6747, E-mail: innovacio@innovacio.elte.hu
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D. F& eréforrasok / max. 2 oldal

I. SWOT >> kérjiik az aldbbi tabldzat haszndlatat:

Segitik a célok elérését Gatoljak a célok elérését
Belsé tényezdk EROSSEGEK: GYENGESEGEK:
Kiilsé tényezok LEHETOSEGEK: VESZELYEK:

2. Csapat
a. Csapattagok rovid bemutatasa
b. Tovabbi szakemberek/kulcsemberek és szerepiik
c. Hianyzé szakértelem a csapaton beliil
d. Mentor bemutatasa
3. Partnerek (pl. technologiai/miiszaki beszallitok,egyéb (tervezett) partnerek)
2. Sajat / vagy hasznalatba vehet6 infrastruktdra (amennyiben relevans)

E. Jelenlegi dllapot és megcélzott jovSbeni eredmények/ max. | oldal

I1l. Koltségterv, pénziigyi terv - (mellékelt Excel sablon szerint)
IV. Mellékletek

- Képek, abrak, kimutatasok, egyéb kiegészits anyagok - (amennyiben relevans)

Ne ijedj meg, ha egyenlére nem tudsz minden eldirt tartalmi elemet és részletet pontosan leirni, a nem
tokéletesen kidolgozott palyazatoknak is van nyerési esélyiik, a legfébb szempont, hogy a zsliri tagjai az otlet

innovativitasaban és a palyazé(k) személyében érezzék a potencialis siker lehetdségét.

Ugyanakkor természetesen noveli a palyazat nyerési esélyeit a minél magasabb mindségli kidolgozottsag,
amiben kapacitasuk fliggvényében Innovaciés Kozpontunk szakértdi kérésre ingyenes segitséget nyujtanak.
Nyugodtan tedd fel nekiink kérdéseidet vagy szikség esetén jelentkezz be hozzank az

innovacio@innovacio.elte.hu e-mail cimen ingyenes tanacsadasra.

Tovabbi informacié kérhet6:
ELTE Innovaciés Kozpont
* 1053 Budapest, Kecskeméti utca 10-12. * @: +36 | 411 6747, E-mail: innovacio@innovacio.elte.hu
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