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ELTE INNOVATIV HALLGATOI OTLETPALYAZAT 2026
PALYAZATI UTMUTATO

A PALYAZATI DOKUMENTACIO FELEPITESE

1. Sz6veges témakidolgozas:

e Fedlap/el6lap, amin szerepeljenek az alabbi adatok:

A palyazat cime

A pélyazatot benyujtdk adatai (csapatok esetében az egyéni adatok minden tagra/tarspalyazéra
vonatkozdan, kilon-kiilon feltlintetve): a nevez6(k) neve, Neptun-kédja, felsGoktatdsi intézmény
neve, a kar és a szak neve, évfolyam és képzési forma (alapképzés/mesterképzés/doktori)
megnevezése, tanulmanyok kezdete és varhatd befejezése; nevez6(k) e-mail cime és
telefonszama

o Vezetdi 6sszefoglald

e Projektotlet, tevékenység bemutatdsa

A.

B.

C

D.

Otlet/termék/szolgaltatas altaldanos bemutatasa
1. A probléma bemutatasa
2. Otlet, termék/szolgéltatas rovid bemutatdsa
3. Alkalmazott/alkalmazando technoldgia és K+F / innovacié bemutatéasa
4. Eddigi fejlesztési lépések / elért eredmények
Piacelemzés
1. Aktualis és varhatd trendek
2. Keresleti oldal, potencialis tigyfél szegmensek (ligyfelek) bemutatdsa, piac mérete
3. Azonositott versenytarsak, konkurens és helyettesit6 termékek
4. Miben jobb a termék/szolgéltatas az el6z6 pontban szerepl6khoz képest?
5. Belépési korlatok a piacra (pénziigyi, technoldgiai, jogszabalyi)
Uzleti modell
1. Kik a tipikus vev6k, mi a fontos szdmukra? Hogyan segit ebben a termék/szolgéltatas?
2. Uzleti modell bemutatésa. >> Hogyan generdl bevételt a termék / szolgdltatds?)
3. Ertékesitési stratégia
a. Tervezett értékesitési csatornak
b. Tervezett marketing eszkdzok
4. Kockazatok és azok tervezett kezelése

FG eréforrasok
1. SWOT >> kérjiik az alabbi tabldzat haszndlatdt:
Segitik a célok elérését Gatoljak a célok elérését
Belsé tényezék EROSSEGEK: GYENGESEGEK:

Kiilsé tényezék LEHETOSEGEK: VESZELYEK:
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2. Csapat
a. Csapattagok rovid bemutatasa
b. Tovabbiszakemberek/kulcsemberek és szerepiik
c. Hidnyzd szakértelem a csapaton bell
d. Mentor bemutatasa
3. Partnerek (pl. technoldgiai/m(iszaki beszallitok, egyéb (tervezett) partnerek)
2. Sajat / vagy hasznalatba vehet§ infrastruktira (amennyiben relevans)

E. Jelenlegi allapot és megcélzott jov6beni eredmények
2. Adatkezelési nyilatkozat (1. sz. Melléklet szerint, tagonként aldirva és szkennelve, pdf formatumban) —

kotelezé
3. Kiegészité mellékletek (abrak, képek, kimutatasok, egyéb anyagok, pdf formatumban) — nem koételezé

s

FORMAI ELGIRASOK

Margdk: Minden oldalon 2,5 cm (fels6, alsd, bal, jobb)
Bet(itipus/bet{iméret: Times New Roman,12 pt

Sorkdz: szimpla

Igazitds: sorkizart

Oldalszdmozas: az elsé oldalon nincs, a tébbi oldalon alul, kozépre igazitva

A szOoveges témakidolgozas javasoltan maximum 15 oldal terjedelm{i lehet.
A kotelezb és a kiegészité mellékletek (pénzligyi terv, nyilatkozat, abrak, képek, kimutatasok, egyéb
anyagok) ezen terjedelembe nem szamitanak bele.
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SEGEDLET A SZAKMAI TARTALOM KIDOLGOZASAHOZ
1. Sz6veges témakidolgozas:

A palyamunkanak tartalmaznia kell 6tleted részletes leirdsat, igy szlikséges magaban foglalnia mindent, ami
a kezdeti megértéshez és attekintéshez sziikséges. Kérjik, hogy lgyelj arra, hogy a bemutatas jél strukturalt
és informativ legyen. Mutasd be az innovativ 6tletet, az abban rejl§ lehet8ségeket. Ismertesd, hogy az Gtletet
milyen teriileten és milyen médon lehetne haszndlni. Emeld ki, az 6tlet egyediségét, miben kilonbozik a
jelenleg hasznalt eljarasoktdl, alkalmazasoktdl stb. és ismertesd a projekt megvaldsuldsanak (tervezett)
id6beli kereteit.

Kifejtend6 témakorok és rovid magyarazatuk:

e \VezetSi Osszefoglalé: Emeld ki a palydzatod 4-10 mondatos, rovid oOsszefoglaldasat, amibdl
kozvetleniil be lehet azonositani a fejlesztést. Fejtsd ki az 6tlet [ényegét és deriiljon ki, hogy pontosan
mi az 6tlet /termék, vagy szolgaltatas és az milyen innovacion, djdonsagon alapul. Mutasdbe, hogyan
szakaszolhato a fejlesztés és a megvaldsitast hogyan kivanod az elnyert dijazasbdl elinditani.

e Projektotlet, tevékenység bemutatasa:

A. Otlet / termék / szolgaltatas altaldnos bemutatdsa: Mutasd be mi az a jelenleg fennallé
probléma, amit palyazatoddal meg szeretnél oldani. Hogyan oldod meg a leirt problémat? ird le, hogy
mi az a technikai megoldas, ami a megoldast lehetévé teszi?
o Mutasd be az alkalmazandd technoldgidt, annak innovacié tartalmat és az eddigi fejlesztési
lépéséket, eredményeket. Egy abra, frappans szemléltetés sokat segithet a megértésben.
Van esetleg mar bel6le prototipusod, vagy barmi bizonyiték az elv mikodésére?
o Nyilvan nem lehet részletesen mindent leirni és lehet, hogy nincs minden apro részlet
kidolgozva még, de az étlet vazdnak, koncepcidjanak tisztdnak és érthetének kell lennie.

B. Piacelemzés: Mutasd be, hogy kik a termék/szolgaltatas potencialis vevdi, 6k mennyien vannak,
hogyan csoportosithatdéak, az egyes szegmensek mivel jellemezhetéek és nekik milyen
problémadjukra milyen megoldast kindl a projekt. Térképezd fel a meglévs, vagy lehetséges
versenytarsakat, hogy kik lehetnek azok, akik mar ilyen, vagy hasonlé megoldassal jelentkeztek a
piacon.
o Amennyiben van olyan versenytdrs, aki a hazai piacon mar jelen van, akkor tiintesd fel
nagysagrendileg a cég éves arbevételét is (nemzeti cégtarban, elektronikus beszamolo
portalon - http://e-beszamolo.im.gov.hu - elérhet6 publikus adatok).

o A jelentds konkurencia nagy Uzletet feltételezhet, tehat akar jot is jelenthet. Mi azt
szeretnénk elsésorban Iatni, hogy a Te projekted miért jelent tobbet, miért tarthatod jobbnak
és miben innovativ. A piacra lépés pénzigyi, technoldgiai, jogszabalyi korlatait szintén
gondold at és vazold fel.

C. Uzleti modell: Mutasd be az dtlet mogott levd lzleti értéket. Kik lesznek a vasarldid és miért
fognak az emberek a termékért fizetni? Mekkora a profit a termék értékesitésén? Van esetleg mar
valaki, akinek értékesitetted az otleted barmilyen formdaban?

o Marketing és értékesités: Hogyan fogod értékesiteni a terméket? Hogyan fogod elérni és
megszolitani a vasarldidat? Hogyan népszer(sitenéd a projekted? A sajat lehet&ségeidbdl
kiindulva gy6zd meg az embereket, hogy képes vagy pl. az egyetemi kapcsolataidat
felhasznalva mérhet6 eredményeket elérni.


http://e-beszamolo.im.gov.hu/
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D. F6 er6forrasok: Rovid, 6sszefoglald jellegli SWOT elemzés. Foglald 6ssze réviden, hogy milyen
tényezG6k segitik, vagy épp gatoljdk a célok elérését?

o Csapat bemutatdsa: Hogyan all 6ssze a csapatod? Kik dolgoznak a projekten? Személyes
alkalmassdag és motivaltsag bemutatasa.

o Mutasd be, hogy a csapat - mint egy (potencidlis) startup vdllalkozds (leendé) tulajdonosai -
milyen képességekkel, tudassal, kapcsolatokkal rendelkeznek az adott teriileten és mennyire
— és mitSl — elszantak az 6tlet akar nehézségek aran torténd sikerre vitelében. ird le, ki milyen
szerepet fog betélteni a fejlesztésben. Mutasd be a meglévé vagy leendd partnereket, az
esetleges sajat vagy hasznalatba vehet6 infrastrukturat, valamint, hogy egy mentor hogyan
tudna a legtobb segitséget nyujtani a szdmotokra a megvaldsitasban.

E. Jelenlegi allapot és megcélzott jovGbeni eredmények: A jelenlegi allapot és a megcélzott
jov6beni eredmények bemutatasa hatdrid6kkel és a szlikséges financidlis forrasok
Osszefoglaldsdval. Hol all az 6tlet vagy projekt jelenleg? Mik lesznek a kovetkezs 1épések? Mennyi
pénzre lenne szikséged az Otlet megvaldsitasdhoz? Hogyan tudnad ezt a pénzdsszeget
megszerezni?

a. Hogyan haszndlnad fel a nyereményedet? Réviden ird le, hogy a kévetkezd kategdridk
melyikére forditanad: pl. beruhazasok, személyi/anyagi jellegi koltségek, kiils6 szakmai
szolgaltatds igénybevétele, mentor, marketing és értékesités, egyéb szolgdltatasok.
Emellett ennél tdvolabbra és mas forrdsokra is sziikséges gondolnod, pl.: prébald meg
eladni mar most 10-20 példanyban). Utemezés, hataridd, mérfoldkévek. Mit és mikorra
szeretnél elérni.




